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ABSTRAK 

Toko ocha cell merupakan salah toko yang bergerak di bidang penjualan 

handphone bermacam – macam merek handphone, pada toko tersebut 

belum menggunakan aplikasi khusus dalam pengelolahan produk yang 

terjual masi mengunakan proses data manual seperti mencatat di buku. 

Sehingga terjadi penumpukan data yang tidak diketahui manfaatnya. Salah 

satu metode yang dapat menyelesaikan permasalahan ini dengan metode psi 

dan metode k-means clustering, karena metode psi dan metode k-means 

clustering merupakan metode  untuk memecahkan multi kriteria 

pengambilan keputusan , metode ini berguna apabila ada konflik dalam 

menentukan relative antar atribut, jadi nanti hasil akhir perhitungan 

dilakukan perengkingan melakukan analisis data penjualan barang yang laris 

dan tidak laris dan algoritma dengan partitional dengan mengunakan proses 

nilai secara berulang untuk mendapatkan nilai basis data cluster, dibutuhkan 

dengan jumblah cluster awal yang diinginkan menghasilkan titik centroid 

akhir sebagai output. Dengan adanya metode tersebut membantu 

manajemen toko untuk mengetahui handphone mana yang sering terjual dan 

setiapkali transaksi nanti dapat membantu dalam mengatasi masalah yang 

ada. 

 

ABSTRACT  

The ocha cell shop is one of the shops engaged in the sale of mobile phones of 

various brands of mobile phones, the store has not used a special application in 

processing the products sold, but still uses manual data processing such as 

recording in a book. So that there is a accumulation of data that is not known for 

its benefits. One method that can solve this problem is the psi method and the k-

means clustering method, because the psi method and the k-means clustering 

method are methods for solving multiple decision-making criteria, this method is 

useful if there is a conflict in determining the relative between attributes, so later on 

the final result of the calculation is that ranking is carried out by analyzing data on 

sales of goods that are in demand and not selling and the algorithm is partitional 

by using the value process repeatedly to get the value of the cluster database, it 

takes the desired number of initial clusters to produce the final ceteroid point as 

output. With this method, it helps store management to find out which cellphones 

are often sold and each time a transaction can later help in overcoming existing 

problems. 
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PENDAHULUAN  

Saat ini penggunaan teknologi komunikasi atau internet sangat berpengaruh dalam hal 

apapun. Manusia sebagai makhluk sosial tidak akan dapat terlepas dari teknologi khususnya 

penggunaan gadget. Penggunaan gadget seperti smartphone, tablet akan lengkap jika dapat 

digunakan untuk berkomunikasi dan browsing internet. Keberadaan internet saat ini sangat 

mempermudah setiap orang untuk melakukan segala aktivitas, misalnya untuk sekedar mencari 

suatu informasi ataupun bertransaksi jual beli bisa dilakukan dengan mudah. Toko Ocha Cell 

merupakan bergerak di bidang penjualan handphone. 

Dimana pada saat ini pembisnis tentu harus selalu memikirkan cara untuk terus bertahan 

dan jika mungkin mengembangkan skala bisnis. Untuk mencapai hal tersebut, terdapat tiga 

kebutuhan bisnis yang dapat dilakukan, yaitu penambahan jenis maupun peningkatan kapasitas 

produk, pengurangan biaya operasional perusahaan, serta peningkatan efektifitas pemasaran dan 

keuntungan. Untuk dapat memenuhi kebutuhan-kebutuhan bisnis diatas tentu banyak cara yang 

dapat kita ditempuh salah satunya adalah dengan melakukan analisis data.  

Toko Ocha Cell meruapakan salah toko yang bergerak di bidang penjualan handphone 

bermacam – macam merek mulai dari, Oppo, Advan, Mito, Xiomi dan lain – lainnya serta menjual 

berbagai macam asesoris handphone, yang beralamatkan Jalan Kolonel Berlian Kota Manna 

Kabupaten Bengkulu Selatan dimana setiap bulannya selalu bertambah banyak dan berbagai type 

barang tersebut semakin bervariant, maka semakin banyak pula barang yang dapat ditawarkan 

pada konsumen. Untuk melakukan analisis data penjualan yaitu mengetahui barang yang laris, tidak 

laris di Toko Ocha Cell. 

 

LANDASAN TEORI 
 

Pengertian Penerapan 

 Menurut Kamus Besar Bahasa Indonesia (KBBI), pengertian penerapan adalah perbuatan 

menerapkan, suatu perbuatan mempraktekkan suatu teori, metode, dan hal lain untuk mencapai 

tujuan tertentu dan untuk suatu kepentingan yang diinginkan oleh suatu kelompok atau golongan 

yang telah terencana dan tersusun sebelumnya.  

 Sedangkan menurut Usman (2017 : 2 ), penerapan adalah  aktivitas, aksi, tindakan, atau 

adanya mekanisme suatu sistem.Implementasi bukan sekedar aktivitas, tetapi suatu kegiatan yang 

terencana dan untuk mencapai tujuan kegiatan atau perluasan aktivitas yang saling menyesuaikan 

proses interaksi antara tujuan dan tindakan untuk mencapainya serta memerlukan jaringan 

pelaksana, birokrasi yang efektif.  Tetapi suatu kegiatan yang terencana dan dilakukan secara 

sungguh-sungguh berdasarkan acuan norma tertentu untuk mencapai tujuan kegiatan. 

 

Penjualan  

  Menurut Basu Swastha (2016:9) penjualan merupakan satu bagian dari promosi sedangkan 

promosi adalah satu bagian dari program pemasaran secara keselururhan. Dimana penjualan 

adalah mendapatkan seseorang untuk membeli salah satu produk dan jasa apakah dengan cara 

promosi atau secara langsung,  dan bagaimana menciptakan hubungan jangka panjang dengan 

pelanggan melalui produk atau jasa.  

Sedangkan menurut  Winardi (2016:3) penjualan adalah proses dimana sang penjual 

memuaskan segala kebutuhan dan keinginan pembeli agar dicapai manfaat baik bagi sang penjual 

maupun sang pembeli yang berkelanjutan dan yang menguntungkan kedua belah pihak. Dimana 

penjualan adalah suatu usaha yang terpadu untuk mengembangkan rencana-rencana strategis yang 

diarahkan pada usaha pemuasan kebutuhan dan keinginan pembeli, guna mendapatkan penjualan 

yang menghasilkan laba. Penjualan dapat diartikan juga sebagai usaha yang dilakukan manusia 

untuk menyampaikan barang yang diperlukan konsumen. Dengan adanya penjualan individu-
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individu bisa saling bertemu muka untuk menciptakan, memperbaiki, menguasai atau 

mempertahankan hubungan pertukaran sehingga saling menguntungkan 

Penjualan merupakan kegiatan pelengkap atau suplemen dari pembelian, untuk 

memungkinkan terjadinya transaksi. Jadi kegiatan pembelian dan penjualan merupakan satu 

kesatuan untuk dapat terlaksananya transfer hak atau transaksi. Oleh karena itu, kegiatan 

penjualan seperti halnya kegiatan penjualan seperti halnya kegiatan pembelian, terdiri dari 

serangkaian kegiatan yang meliputi penciptaan permintaan, menemukan si pembeli, nogosiasi 

harga, dan syarat-syarat pembayaran.dalam hal ini, penjualan ini, seperti penjual harus menentukan 

kebijaksanaan dan prosedur yang akan diikuti memungkinkan dilaksankannya rencana penjualan 

yang ditetapkan Assauri,( 2017:12). 

 

Tujuan Penjualan 

  Menurut Basu Swastha (2017:40) penjualan tentu mempunyai tujuan umum penjualan 

dalam perusahaan adalah untuk mencapai volume penjualan tertentu, memperoleh laba dan untuk 

menunjang pertumbuhan dan perkembangan perusahaan. Ketiga tujuan tersebut untuk 

mencapainya tidak sepenuhnya hanya dilakukan oleh pelaksana penjualan atau para penjual. 

Pimpinan perusahaan dalam hal ini juga harus mampu mengkoordinir semua fungsi yang ada 

dalam perusahaan, antara lain bagian produksi, personalia, keuangan, dan pemasaran. Agar 

tercapai volume penjualan yang ditargetkan, maka perusahaan harus melakukan kegiatan 

penjualan. Penjualan merupakan fungsi yang memegang peranan penting dalam bidang 

pemasaran, karena betapapun lancarnya suatu proses jika fungsi penjualan gagal, maka 

kelangsungan hidup perusahaan tidak akan terjamin. Oleh karena itu fungsi penjulan merupakan 

standar maju mundurnya suatu perusahaan. 

 

Jenis – jenis Penjualan 

  Menurut Mulyadi (2018:45) Penjualan memiliki beberapa jenis- jenis penjualan, diantaranya 

adalah sebagai berikut : 

1. Penjualan Tunai. Penjualan Tunai merupakaan yang dilaksanakan oleh perusahaan dengan cara 

mewajibkan pembeli melakukan pembayaran harga barang terlebih dahulu sebelum barang 

diserahkan oleh perusahaan kepada pembeli. 

2. Penjualan Kredit 

Penjualan kredit dilaksanakan oleh perusahaan dengan cara mengirimkan barang sesuai dengan 

order yang diterima dari pembeli dan untuk jangka waktu tertentu perusahaan mempunyai 

tagihan kepada pembeli tersebut. 

 

Faktor-faktor yang mempengaruhi penjualan 

  Menurut Efendi Pakpahan (2016 :7 ) faktor yang sangat penting dalam mempengaruhi volume 

penjualan adalah saluran distribusi yang bertujuan untuk melihat peluang pasar apakah dapat 

memberikan laba yang maksimum. Secara umum mata rantai saluran distribusi yang semakin luas 

akan menimbulkan biaya yang lebih besar, tetapi semakin luasnya saluran distribusi maka produk 

perusahaan akan semakin dikenal oleh masyarakat luas dan mendorong naiknya angka penjualan 

yang akhirnya berdampak pada peningkatan volume penjualan.  

 

Produk 

Menurut Alma (2016:140) produk adalah seperangkat atribut baik berwujud maupun tidak 

berwujud termasuk didalamnya warna, harga, nama baik produk, nama baik pengecer dan 

pelayanan pabrik serta pelayanan pengecer yang diterima oleh konsumen guna memenuhi serta 

memuasakan kebutuhan dan keinginan konsumen.  
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Metode Preference Selection Index (PSI) 

 Metode Preference Selection Index (PSI)  dikembangkan oleh Maniya dan Bhatt (2010) untuk 

memecahkan multi-kriteria pengambilan keputusan (MCDM). Dalam metode yang diusulkan itu 

tidak perlu untuk menetapkan kepentingan relative antara atribut. Bahkan, tidak ada kebutuhan 

komputasi bobot atribut yang terlibat dalam pengambilan keputusan dalam metode ini. Metode ini 

berguna bila ada konflik dalam menentukan kepentingan relatif antar atribut. Dalam metode PSI, 

hasilnya diperoleh dengan perhitungan minimal dan sederhana seperti apa adanya berdasarkan 

konsep statistik tanpa keharusan bobot atribut. 

 

Metode K-Means Clustering 

 Menurut Madhulatha, (2019 :6 ). Algoritma K-means merupakan salah satu algoritma 

dengan partitional, karena K-Means didasarkan pada penentuan jumlah awal kelompok dengan 

mendefinisikan nilai centroid, Algoritma K -means menggunakan proses secara berulang-ulang 

untuk mendapatkan basis data cluster. Dibutuhkan jumlah cluster awal yang diinginkan sebagai 

masukan dan menghasilkan titik centroid akhir sebagai output. Metode K-means akan memilih pola 

k sebagai titik awal centroid secara acak atau random. Jumlah iterasi untuk mencapai cluster 

centroid akan dipengaruhi oleh calon cluster centroid awal secara random. Sehingga didapat cara 

dalam pengembangan algoritma dengan menentukan centroid cluster yang dilihat dari kepadatan 

data awal yang tinggi agar mendapatkan kinerja yang lebih tinggi  

 Dalam penyelesaiannya, algoritma K-Means akan menghasilkan titik centroid yang dijadikan 

tujuan dari algoritma K-Means. Setelah iterasi K Means berhenti , setiap objek dalam dataset 

menjadi anggota dari suatu cluster. Nilai cluster ditentukan dengan mencari seluruh objek untuk 

menemukan cluster dengan jarak terdekat ke objek . Algoritma K -means akan mengelompokan 

item data dalam suatu dataset ke suatu cluster berdasarkan jarak 

 

Tinjauan Umum Perangkat Lunak  

  Menurut Ir. Yuniar Supardi (2018 : 1). Microsoft visual Net merupakan perangkat lunak yang 

terintegrasi. Didalamnya terdapat berapa perangkat lunak untuk pengembangan programmer 

antara lain, Visual basic net, C++, dan sebagainya, visual studio merupakan perangkat lunak yang 

termasuk pada platform, Net Framwork. Net Framwork merupakan teknologi yang diandalkan oleh 

perusahaan ternama Microsoft Inc. Visual Basic Net   merupakan bahasa yang cukup mudah untuk 

dipelajari. Bagi programerpemula yang baru ingin belajar program, lingkungan Visual Basic Net 

dapat membantu membuat program dalam sekejap mata. Sedang bagi programer tingkat lanjut, 

kemampuan yang besar dapat digunakan untuk membuat program-program yang kompleks, 

misalnya lingkungan net-working atau client server.  

 

Data flow Diagram (DFD) 

Menurut Rosa A.S M. Shalahudin (2016:7 ), Data Flow Diagram merupakan reprensentasi 

grafik yang dapat menggambarkan aliran informasi dan transformasi informasi yang diaplikasikan 

sebagai data yang mengalir dari masukan (Input) dan keluaran (Output). DFD dapat digunakan untuk 

merepresentasikan sebuah sistem atau perangkat lunak (Software) pada beberapa level yang lebih 

detail untuk merepersentasikan aliran informasi atau fungsi yang lebih detail. DFD menyediakan 

mekanisme untuk pemodelan fungsional ataupun pemodelan aliran informasi. Oleh karena itu, DFD 

lebih sesuai digunakan untuk memodelkan fungsi-fungsi perangkat lunak yang akan 

diimplementasikan menggunakan program-program terstruktur membagi-bagi bagiannya dengan 

fungsi-fungsi dan prosedur-prosedur.        

 

Entity Relationship Diagram 

 Menurut Sukamto dan Shalahuddin (2017:42), Pemodelan awal basis data yang paling 

banyak digunakan adalah menggunakan Entity Relationship Diagram (ERD). ERD dikembangkan 
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berdasarkan teori himpunan dalam bidang matematika. ERD digunakan untuk pemodelan basis 

data relasional. 

 

METODE PENELITIAN 

 
Dalam pembuatan skripsi ini penulis menggunakan metode pengembangan sistem. Metode 

pengembangan sistem yang digunakan adalah metode waterffal, Adapun metode waterffal, adalah 

sebagai berikut: 

Gambar 1 Tahapan Metode Waterfall 

 

Requirements 

Definition

System and 

software design

Implementation 

and unit testing

Integration and 

system testing

Operation and 

maintenance
 

a. Requirements and definition. Requirements and definition dalam tahap skrpsi  ini, penulis 

melakukan 3 ( Tiga) analisa sistem yaitu  melalui observasi, wawancara dan studi pustaka. 

Kemudian hasil dari analisis akan muncul suatu dokumentasi rekrutmen yang menjadi dasar 

untuk pengembangan dari aplikasi. 

b. Sytem and Software Desain.Tahap ini akan melakukan perancangan sistem yang akan dibuat 

nantinya yang berdasarkan hasil analisis yang telah dilakukan yaitu use case diagram yaitu 

rancangan file, menu dan sub menu. 

c. Impelementation and Unit TestingDalam tahap ini, penulis melakukan implementasi terhadap 

sistem yang telah dikembangkan ke tempat penelitian untuk melakukan beberapa uji coba 

terhadap aplikasi. 

d. Integration and system testingTahap ini akan dilakukan pembuatan sistem berdasarkan 

rancangan yang telah dibuat sebulumnya, tahap ini juga nanti akan melakukan testing terhadap 

sistem untuk mengetahui apakah sistem dapat berjalan atau tidak. 

e. Operation and maintenance Untuk Operation and maintenance akan dilakukan suatu  proses 

dalam pengoperasian aplikasi sekaligus nantinya dapat memelihara sistem agar dapat bekerja 

semaksimal mungkin sesuai yang kita inginkan. 

 

HASIL DAN PEMBAHASAN  
Hasil dan Pembahasan 

Hasil dari aplikasi penjualan produk pada Toko Ocha Cell dibuat menggunakan metode 

Preference Selection Index dan metode K-means Clustering dibuat menggunakan Bahasa 

pemrograman Visual Basic Net dengan database SQL Server. Dimana masing – masing menu telah 
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berjalan sesuai dengan fungsinya masing – masing. Adapun tampilan menu sistem akan diuaraikan 

satu persatu dibawah ini:   

1.Tampilan Menu Login 

Pada tampilan menu login penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-

means Clustering dalam penjualan  produk pada toko ocha cell dimana user atau admin harus 

memasukan terlebi dahulu username dan password yang sesuai atau benar, jika salah username 

dan password maka program tidak bisa tampil kemenu selanjutnya. Adapun tampilan login seperti 

pada gambar 2 dibawah ini. 

Gambar 2 Tampilan Menu Login 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2.Tampilan Menu Utama 

Tampilan menu utama penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-means 

Clustering dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell akan dibuat menjadi berapa menu dan sub 

menu, diantaranya adalah menu utama, dimana menu utama terdiri dari menu input data, Analisa 

metode PSI, dan Analisa K-Means Clustering, serta Output data dan menu keluar. Adapun tampilan 

menu utama Toko Ocha Cell terlihat terdapat pada gambar 3 dibawah ini. 
Gambar 3 Tampilan Menu Utama 

 
 

3.Tampilan Menu Data Barang 

Tampilan menu utama penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-means 

Clustering dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell terdiri dari kode barang, nama barang, 

satuan, harga, jumlah. Adapun tampilan data barang pada Toko Ocha Cell terlihat terdapat pada 

gambar 4 dibawah ini 
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Gambar 4 Tampilan Menu Data Barang 

 
 

 4.Tampilan Menu Data Penjualan 

Tampilan menu data penjualan penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-

means Clustering dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell terdiri dari nomor faktur, tanggal, 

kode barang , jumlah. Adapun tampilan data penjualan  pada Toko Ocha Cell terlihat terdapat pada 

gambar 5 dibawah ini 

 

Gambar 5 Tampilan Menu Data Penjualan 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

5.Tampilan Menu Data Penjualan 

Tampilan menu data penjualan penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-

means Clustering dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell terdiri dari nomor faktur, tanggal, 

kode barang, jumlah. Adapun tampilan data penjualan  pada Toko Ocha Cell terlihat terdapat pada 

gambar 6 dibawah ini 

 

Gambar 6 Tampilan Menu Data Penjualan 
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6.Tampilan Menu Data Kriteria 

Adapun tampilan pada menu data kriteria dalam penerapan metode Preference Selection 

Index dan metode K-means Clustering dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell yang berisikan 

kode kriteria, nama kriteria, dan bobot. Adapun tampilan menu data kriteria terlihat pada gambar 6 

dibawah ini. 

Gambar 7 Tampilan Menu Data Kriteria 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

7.Tampilan Menu Analisa Metode PSI 

Tampilan Menu Analisa Metode PSI pada penerapan metode Preference Selection Index dan 

metode K-means Clustering dalam penjualan  produk pada Toko Ocha Cell terdapat menu tahun 

penjualan, proses, dan menu keluar. Adapun tampilan menu analisa metode PSI terlihat pada 

gambar 8 dibawah ini : 

Gambar 8 Tampilan Menu Analisa Metode PSI 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
8.Tampilan Menu Analisa Metode K-Means Clustering 

Tampilan Menu Analisa Metode K-Means Clustering pada penerapan dalam penjualan produk 

pada Toko Ocha Cell terdapat menu tahun penjualan, proses, dan menu keluar. Adapun tampilan 

menu analisa metode K-Means Clustering terlihat pada gambar 9 dibawah ini : 
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Gambar 9 Tampilan Menu Analisa Metode K-Means Clustering 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

9.Tampilan Output Laporan penjualan produk  Dengan Analisa PSI 

 Adapun tampilan Output pada Laporan pada penerapan metode Preference Selection Index 

dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell terdapat laporan hasil penjualan produk berdasarkan 

Analisa metode PSI yang terdiri dari kode barang,nama barang kriteria, total dan rangking. Adapun 

laporan penjualan produk dengan analisa PSI terlihat pada gambar 10 dibawah ini. 

 

Gambar 10 Tampilan Output Laporan penjualan produk Dengan Analisa PSI 
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10.Tampilan Output Laporan penjualan produk Dengan Analisa K-Means Clustering 

 Laporan data hasil K-Means Clustering adalah untuk menampilkan data barang hasil yang 

terdapat pada Toko OchaCell. Adapun tampilan laporan data hasil K-Means Clustering dapat dilihat 

pada gambar 11 dibawah ini : 

 

Gambar 11 Laporan Data Hasil K-Means Clustering 

 
 

 

 

Gambar 12 Laporan Data Hasil K-Means Clustering 
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Hasil Pengujian 

Penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-Means Clustering dalam penjualan 

produk pada toko ocha cell. Akan diuji menggunakan metode White Box, pengujian White Box, 

merupakan pengujian yang berdasarkan pengecekan terhadap detail perancangan yang 

menggunakan struktur kontrol dari desain program secara procedural untuk membagi pengujian 

kedalam beberapa kasus pengujian dalam melakukan pengujian program ini yang telah di lakukan 

di tempat penelitian Toko Ocha Cell pada saat demo program melakukan pengujian system dengan 

Bapak Darwanto, dengan proses uji coba yaitu: login, input data barang, input data kriteria, input 

data penjualan dan output laporan penjualan yang dapat di lihat pada table di bawah ini. 

 

Tabel 1 Penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-Means Clustering 

No Skenario 

Pengujian 

Test Hasil Kesimpulan 

1 Masuk pada 

menu login 

dengan 

memasukan 

user & 

password  

 
 

Apabila 

username & 

Password benar 

halaman utama 

akan tampil 

Pengujian  

Berhasil 

2 Melakukan 

input data 

barang 

 
  

Sesuai dengan 

aplikasi yang 

dirancang 

tombol input 

data barang 

berfungsi 

dengan benar 

Pengujian  

Berhasil 

3 

 

 

Melakukan 

input data 

kriteria yang 

terdiri dari, 

nama kriteria, 

kode kriteria, 

bobot  

 

Sesuai dengan 

aplikasi yang 

dirancang tobol 

input data 

kriteria  

berfungsi 

dengan benar 

Pengujian  

Berhasil 
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4 Melakukan 

input data 

penjualan yang 

terdiri nomor 

faktur, tanggal, 

kode barang, 

jumlah  

 
 

Sesuai dengan 

aplikasi yang 

dirancang tobol 

input data 

pennjualan 

berfungsi 

dengan benar 

Pengujian  

Berhasil 

5 Melakukan 

output laporan 

penjualan 

produk 

berdasarkan 

analisa PSI dan 

K-Measn 

clustering   

 

Sesuai dengan 

aplikasi yang 

dirancang tobol 

output data 

berdasarkan 

analisa PSI dan 

K-Measn 

clustering 

berfungsi 

dengan benar 

Pengujian  

Berhasil 

 

Dari proses pengujian selesai dengan hasil sesuai yang telah di tetapkan rancangan seperti 

terlihat pada table di atas dapat disimpulkan sistem berjalan dengan baik dengan metode PSI dan K-

Measn clustering pada pejualan produk. Selain demo program kepada bapak Darwanto juga uji 

coba hasil dari program pengujian kerja system tersebut.  

 

Tanggapan Responden Tentang Pengujian Sistem 

Penerapan metode Preference Selection Index dan metode K-Means Clustering dalam 

penjualan produk pada toko ocha cell akan melibatkan 5 orang responden dimana kelima orang 

tersebut masing – masing akan mengisi kusioner pengujian terhadap lima item pertanyaan yang 

diberikan dan ada tiga pilihaan jawaban responden mengenai sistem yang dibuat oleh penulis yang 

dapat dilihat pada tabel bawah ini : 

 

Tabel 2. metode Preference Selection Index dan metode K-Means Clustering dalam penjualan produk 

pada toko ocha cell 

No Pertanyaan Jawaban 

Ya Tidak Ragu-Ragu 

1 Penerapan metode Preference Selection Index 

dan metode K-Means Clustering dalam 

penjualan produk pada  toko ocha cell sudah 

sesuai dengan yang diinginkan pihak toko 

60% 20% 20% 
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2 Bagaimana nantinya  dengan adanya 

Penerapan metode Preference Selection Index 

dan metode K-Means Clustering dalam 

penjualan produk pada  toko ocha cell 

memberikan kemudahan dalam penginputan 

data penjualan kedepanya 

60% 40% 0 

3 Apakah aplikasi yang dibuat ini nantinya akan 

digunakan oleh pihak toko 

60% 20% 20% 

4 Bagaimana nantinya aplikasi atau program ini 

akan digunakan  pada toko ocha cell selamanya  

80% 0 20% 

5 Bagaimana menurut pendapat anda dengan 

adanya  aplikasi atau program yang dirancang 

oleh penulis dapat membantu pihak toko ocha 

cell 

100% 0 0 

  
Dari table di atas dengan 5 orang responden yang mengisi kuisioner pengujian system 

tersebut 18 pendapat(72%) dengan jawaban Ya atau setuju, yang bearti penerapan metode 

preference selection index dan metode k-means dalam penjualan produk pada Toko Ocha Cell 

sudah sesuai dengan yang diinginkan pihak tersebut, dengan aplikasi ini dapat memberikan 

kemudahan dalam peginputan data penjualan. 

 

KESIMPULAN DAN SARAN 
Kesimpulan 

Penerapan dengan menggunakan metode psi dan k-means dalam penjualan produk yang 

terjual pada Toko Ocha Cell kota Bengkulu Selatan dibuat menggunakan Bahasa pemrograman 

Visual Basic Net dengan database SQL server sebagai media pendukung, penerapan algoritma ini di 

gunnakan agar dapat mengetahui Handphone mana yang paling laris terjual dengan menentukan 

nilai perengkinggan melakukan analisis data penjualan barang yang laris yaitu Nokia 150 dan tidak 

terlaris Redmi 9 C, penyimpanan hasil pengelolahan data yang dapat digunakan untuk pengimputan 

data penjualan, sehingga nanti dapat membantu dalam mengatasi masalah yang ada dengan 

mengunakan aplikasi yang di buat. 

 

Saran 

Sistem yang baru ini hendaknya dapat dijadikan sebagai dasar untuk memperbaiki system 

yang lama Agar sistem yang baru nanti dapat berjalan dengan baik, maka perlu adanya pelatihan 

khusus bagi admin atau user pihak Toko Ocha Cell dalam mengunakan aplikasi ini. 
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